
Сервис больших данных в РФ
Как, используя BIG DATA, вы можете увеличить продажи 
в 2-3 раза уже в следующем месяце? 

Средний уровень удовлетворенности 
пользователей 

Потенциальных клиентов 
предоставляем в месяц 

>30 ТЫС 94,3%
бизнесов 

доверяют нам

>2 МЛН.





https://drive.google.com/file/d/1zF4iosXUW9sxJbzGWT4u_oyStVjoe6bi/view


Обычно к нам приходят с запросом 
на получение новых клиентов

На связи команда DataLead, с 2015 года мы работаем на рынке 
big data и помогли уже более 30 000 компаниям наладить 
новый, дополнительный поток потенциальных клиентов, 
который приносит много сделок.

В этой презентации мы подробно расскажем о нашем решении.



Сейчас становится все сложнее 
и сложнее привлекать новые заявки

Многие привычные рекламные источники 
(Google / Instagram / Facebook / YouTube) больше не работают. 

Сейчас для предпринимателей осталось 2 крупных рекламных 
источника: Яндекс и Вконтакте. Однако, оба этих источника 
работают по модели аукциона: чем больше компаний хочет 
запустить рекламу, тем дороже стоимость клика и как следствие 
потенциального клиента. 

Результат: рекламная отдача оставляет желать лучшего -
приходит мало заявок и по дорогой стоимости.



Почему через Яндекс приходят 
дорогие заявки?

Вы выбираете ключевое слово, 
например, “купить окна rehau” 

и устанавливаете ставку за 1 клик. 
Например, 150р за штуку. 

1
Когда пользователь в Яндексе 
вбивает этот запрос - он видит 
ваше объявление. Далее, если 

пользователей совершил “клик”, 
то попадает к вам на сайт. 

2
В результате, вы получили 

1 посетителя вашего сайта за 150р. 
Но! Не факт, что этот посетитель 

оставит заявку…

3

В среднем только 1 из 30-40-50 
пользователей оставляют заявку. 

4
В результате, стоимость не клика, а человека, кто вам позвонил, либо оставил 
заявку получается 1,500 - 2,500 - 5,000 рублей за штуку. 

И, к сожалению, стоимость потенциального клиента постоянно увеличивается. 



Представьте, что можно покупать 
не “клики”, а полноценные номера 
потенциальных клиентов, которые прямо 
сейчас ищут в интернете ваш продукт! 

Причем, по цене всего от 45 до 70 рублей за номер 
(зависит от выбранного тарифного плана).



Контакты каких потенциальных 
клиентов я могу получать? 

Здесь все очень просто. 
Самые целевые номера получаются у тех, кто:
▪ Посещал сайты ваших конкурентов. 
▪ Звонил по номерам телефонов ваших конкурентов. 

Причем, вы сможете выбирать эти параметры самостоятельно! 
То есть, вы указываете сайты, а мы начинаем передавать Вам 
контактные номера тех людей, кто на эти сайты заходил.



Откуда у нас эти данные?
Мы сотрудничаем с крупнейшими интернет-провайдерами, 
виджетами обратного звонка, и другими поставщики данных. 
Это позволяет нам видеть какие же действия совершал тот, либо 
иной пользователь в интернете. 

Например, если вы используете интернет для поиска информации, 
то фактически, услуги доступа к интернету вам предоставляет 
интернет-провайдер и он видит - какие именно сайты вы посещаете 
в интернете. 

Мы выкупаем и аккумулируем у себя эти данные и предоставляем 
уже конкретных потенциальных клиентов по выбранным 
параметрам. 



Насколько это вообще законно?

Мы работаем только с теми данными, где пользователи самостоятельно 
дали согласие на обработку и передачу данных третьим лицам.

Пройдена аккредитация
в Министерстве связи

Является официальным
оператором баз данных



Давайте разберемся
как же выглядит наше с Вами 

сотрудничество по шагам? 



Этап №1. Брифинг. 

На этом этапе мы обсуждаем и фиксируем параметры 
нашего сотрудничества: 

▪ Список сайтов, посетителей которых вы хотите начать собирать. 

▪ Список телефонных номеров, на которые звонят ваши потенциальные клиенты. 

▪ Сколько новых номеров потенциальных клиентов вы готовы обрабатывать ежедневно. 
(Мы можем настроить фильтр, что в день вы получали только то количество потенциальных 
клиентов, которое можете обработать) 

▪ Есть ли у вас CRM-система для удобной обработки данных/подключена ли туда телефония. 
(У нас есть готовые интеграции с AmoCRM / Bitrix24 / Скорозвон / Открытое API. При этом, при 
необходимости, готовы бесплатно представить нашу CRM-систему)



Этап №2. Заключение договора. 

Заключаем договор, где прописываем какие данные вы будете 
получать (на основе вашего брифа). 

Фиксируем конкретное кол-во потенциальных клиентов 
и твердую стоимость каждого контакта. 

«…количество потенциальных 
клиентов: 350/месяц…»



Этап №3. Подготовка сценария 
общения с клиентами.

Мы запустили уже множество проектов и точно знаем как звонить 
тем, кто интересовался товарами/услугами в интернете, но не 
оставлял заявку конкретно в Вашу компанию.

https://docs.google.com/document/d/1ujLXeV-Ux0eqBawEga2XvlafPTkjTOIlXY7KTYv2rPc/edit
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1cPflhv0O7vbBztGruiKaSSYPNTbZUjH5QOAqB8XLT04/edit#gid=0


Этап №4. Начало предоставления 
контактов потенциальных клиентов. 
В среднем, мы начинаем поставлять данные через 7-10 дней после заключения договора. Эти 
данные попадают в CRM-систему и дальше обрабатываются нашими/вашими сотрудниками.



Этап №5. Оперативный обмен обратной 
связью и корректировки.

На этом этапе важно передавать информацию - как именно у Вас 
строится общение с потенциальными клиентами, чтобы можно 
было корректировать источники предоставления данных 
и повышать конверсию в горячих лидов. 

(Поскольку понятно, что не каждый, кто искал информацию 
в интернете по итогу станет вашим клиентом)



Кто уже с нами работает? 
Демонстрация клиентов - понимание, что мы действительно умеем работать 

с данными, готовы дать дополнительные подтверждения по каждому клиенту. 





Тарифные планы

Пилотный:

• 1,000 номеров 
потенциальных 
клиентов;

• 70 рублей 
стоимость 
потенциального 
клиента;

• Составление 
сценария 
переговоров; 

• Общий чат в 
WhatsApp c 
координатором 
проекта. 

• 3,000 номеров 
потенциальных 
клиентов;

• 55 рублей стоимость 
потенциального 
клиента;

• Составление 
сценария 
переговоров;

• Общий чат в 
WhatsApp c 
координатором 
проекта;

• Проведем обучение 
для ваших 
сотрудников;

• Прослушивание 20 
звонков и подача ОС. 

• 10,000 номеров 
потенциальных 
клиентов;

• 52 рублей стоимость 
потенциального 
клиента

• Составление сценария 
переговоров ;

• Общий чат в WhatsApp
c координатором 
проекта;

• Самостоятельно 
прозвоним первые 
200 контактов;

• Проведем обучение 
для ваших 
сотрудников;

• Прослушивание 20 
звонков и подача ОС.

• От 50,000 номеров 
потенциальных 
клиентов;

• Стоимость 
обсуждается 
индивидуально.

Стандартный: Премиум: Индивидуальный:

70,000 р. 165,000 р. 520,000 р.

• 6,000 номеров 
потенциальных 
клиентов;

• 55 рублей стоимость 
потенциального 
клиента;

• Составление 
сценария 
переговоров;

• Общий чат в 
WhatsApp c 
координатором 
проекта;

• Проведем обучение 
для ваших 
сотрудников;

• Прослушивание 20 
звонков и подача ОС. 

Стандартный+:

330,000 р.



Услуги колл-центра 
Если Вам нужна помощь в проработке большого 
количества данных, то наша команда опытных 
операторов готова взять этот процесс на себя.

Как это будет работать? 
Наши сотрудники будут прозванивать базы с целью 
выявить заинтересованных клиентов. Как только 
человек подтвердит интерес - мы передадим его 
на ваших менеджеров отдела продаж. 



Мы отвечаем по обязательствам. 
Уставной капитал компании 49,900,000 р.

Как в этом можно убедиться? 

1. Заходим на официальный сайт налоговой https://egrul.nalog.ru/index.html  

2. Вбиваем наш ИНН: 3329095308 

3. Нажимаем кнопку «Найти»

4. Открывается страница с компанией, нажимаем "Получить выписку»

5. Скачиваем файл, в строке 28 видим сумму в 49,983,000 рублей 



94,3% уровень удовлетворенности 
наших клиентов на базе 37,000 оценок!

Мы, как головной офис, полностью берем на себя техническую поддержку 
и взаимодействие с клиентами. То есть, все ваши клиенты, пишут не вам, а напрямую 

в головной офис, который успешно решает вопросы. 

Мы гордимся высоким уровнем удовлетворенности наших клиентов, а вы можете быть уверены 
в качестве нашего сервиса 



Видео отзывы наших клиентов 

https://drive.google.com/file/d/1yjWXsrkwQGA8xJiNEmg1cVakbfviGevU/view


Наш сервис рекомендован 
к использованию Минцифры

Министерство цифрового развития создало реестр ПО,
которое рекомендуют к использованию.

Предоставить код программного обеспечения на анализ;

Сравнение функциональных характеристик ПО с заявленными,
указанными на сайте;

Информация о соответствии программного обеспечения 
требованиям, установленным пунктом 5 Правил формирования
и ведения реестртов;

Предоставление сведений о программных модулях, являющихся
неотъемлемыми компонентами программного обеспечения.

https://reestr.digital.gov.ru/reestr/1601316/


Мы являемся резидентами «Сколково»

Для того, чтобы стать резидентом «Сколково» нужно пройти 
жесткий отбор через экспертный совет фонда «Сколково».

Мы успешно прошли этот процесс, набрав практически
максимальное количество баллов.

Наши партнеры получают лучшие передовые знания
от экспертов фонда.

ПОДРОБНЕЕ, ЧТО ДАЕТ РЕЗИДЕНСТВО В «СКОЛКОВО». BIGDATA НА САЙТЕ «СКОЛКОВО»

https://sk.ru/project-participant-benefits/
https://navigator.sk.ru/orn/1125382


СМИ о нас

РБК - крупнейшее бизнес 
СМИ в России.

Международный 
проект «Сноб»

Новостной портал 
о современных технологиях

https://companies.rbc.ru/id/1193328001591-big-data/#main
https://snob.ru/profile/406012/blog/#main
https://hightech.plus/2023/07/07/vigodnie-lidi-dlya-togo-kto-hochet-zavoevat-rinok#main


Клиент: Екатерина пришла с запросом в начале марта 2023 года в Москве и МО.

Параметры лида которые интересовали - человек заинтересованный в услугах агентства 
недвижимости в сегменте премиум-комфорт.
Закупка - 3 000 номеров, при средней обработке 100 номеров в день, весь пакет был отработан 
за 30 дней. Клиент доволен услугой, на данный момент продолжает работу и формирует новый офис.

Результат: Клиент получил поток потенциально заинтересованных лидов, которые действительно 
планировали воспользоваться услугами агентства недвижимости в ближайшее время.
Куплено: 3 000 номеров
Средняя отгрузка номеров в день: 110
Конверсия: 10%
За период с 03.2023 по 04.2023 клиент купил 3 000 номеров, из них было получено 
на данный момент 3 000.
Из 3 000 номеров было получено 300 лидов.

Средний чек: 355 000 р.
Стоимость пакета: 150 000 р.
Сумма дохода: 4 770 000 р.

https://drive.google.com/drive/folders/1hDDqJZLeCX1RZsEuag68vHeCFQn6YMFa?usp=sharing


Запрос: Клиент Анна,  установка и покупка септиков в Москве и МО.

Анна пришла с запросом в начале февраля 2023 года.
Параметры лида которые интересовали - человек заинтересованный в услугах компании 
реализующей продажу и установку септиков.

Куплено 3 000 номеров
Средняя отгрузка номеров в день 150
Конверсия 9%

Результат: Закупка - при средней отгрузке 150 номеров в день, пакет был отработан за 45 дней 
и было получено 270 лидов.  Клиент доволен услугой, на данный момент продолжает работу.

Средний чек: 140 000 р.
Стоимость пакета: 150 000 р.
Сумма дохода: 6 400 000 р.

https://drive.google.com/drive/folders/1H94EC4lVNMATK8ObQlv2cnW4p8hrM04w?usp=sharing


Запрос: Дмитрий, мебель и фурнитура в Питере.

Параметры лида которые интересовали - человек заинтересованный в приобретении 
мебели и фурнитуры. Клиент пришел с запросом в марте 2023 года.

Куплено 10 000 номеров
Средняя отгрузка номеров в день 300
Конверсия 9%

Результат: Пакет был отработан за 3 месяца, было получено 900 лидов. Клиент доволен 
услугой, на данный момент продолжает работу и планирует расширение отдела продаж.

Средний чек: 310 000 р.
Стоимость пакета: 450 000 р.
Сумма дохода: 6 780 000 р.

https://drive.google.com/drive/folders/1x4jbuaClbn27le_QPEoKwFcSEGzPN8TD?usp=sharing


Запрос: Ирина, сфера деятельности: стоматология в Москве и МО.

Куплено 3 000 номеров
Средняя отгрузка номеров в день 90
Конверсия 7%

Ирина получила поток потенциально заинтересованных лидов, которые действительно 
планировали воспользоваться стоматологическими услугами в ближайшее время. Таким 
образом мы максимально упростили задачу менеджерам и маркетинговому отделу заказчика 
в поиске клиентов.

Результат:
Из 3 000 номеров было получено 210 лидов

Средний чек 140 000 р.
Стоимость пакета 150 000 р.
Сумма дохода 4 940 000 р.

https://drive.google.com/drive/folders/17JHHBK0jO5NMBlRj_E2ARiTyZXzbrboT?usp=sharing


Запрос: Клиент- Кирилл пришел с запросом по поводу его франшизы по всей России.

Куплено 5 000 номеров
Средняя отгрузка номеров в день 200
Конверсия 5%

Параметры лида которые интересовали - человек заинтересованный в приобретении 
услуг по покупке франшизы.

История сотрудничества: Была проведена огромная работа по подготовке 
скрипта, анализу аудитории и конкурентов в данном направлении.
В результате клиент получил поток потенциально заинтересованных лидов, которые 
действительно планировали приобретение франшизы.

Результат:
Из 5 000 номеров было получено 250 лидов.

Средний чек: 530 000 р.
Стоимость пакета: 250 000 р.
Сумма дохода: 3 875 000 р.

https://drive.google.com/drive/folders/1AYxHurpCrUKmsU5S1IeOplUJlnc84ZCk?usp=sharing


Для вас мы собрали примеры записей диалогов 
по более чем 200 сегментам бизнесов, 

которые с нами работают и получает поток новых 
заинтересованных клиентов.

https://docs.google.com/spreadsheets/d/1cPflhv0O7vbBztGruiKaSSYPNTbZUjH5QOAqB8XLT04/edit#gid=0
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1cPflhv0O7vbBztGruiKaSSYPNTbZUjH5QOAqB8XLT04/edit#gid=0


Давайте начинать 
сотрудничество! 


